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Zamysli se nad projektem, ktery bys chtél/a realizovat. Sepis odpovédi na
otazky a vznikne ti zjednoduseny business plan v kostce.

Nezapomen, ze podnikani je o feSeni problemu zakaznika.
1. Zakaznici

e Kdo je Vasim zakaznikem?
¢ Kdo budou uplné ti prvni platici zakaznici?

2. Problém

o Jakeé problemy resi Vasi zakaznici? - 3 priklady
e Jak tyto problémy resi dnes?
e Existuje na trhu alternativni reSeni?

3. Reseni

e Jaké nabizite reSeni problému?
e Popiste Vas produkt, jake ma vlastnosti?
e Dokaze takto definovany produkt vyresit uvedené problémy zakaznik(? Jak?

L. Distribucni kanaly

e Jak produkt/sluzbu dostanete k zakaznikovi? (kamenna prodejna, e-shop,
obchodni zastupce..)
e Jakym zplUsobem zakaznika oslovite? (komunikacni nastroje)

5. Cenovy model

e Mate predstavu o ceng, kolik to zakaznika bude stat?

e Jakaza coVam budou zakaznici platit? (pausal, cenikova sazba, demo verze...)

e Zaco dalSiho zakaznici mohou napriklad platit? (servis, poprodejni sluzby,
navazujici produkt...)

6. Struktura nakladu

e Zaco vSe budu muset platit? Jakeé jsou naklady na propagaci? Lidi? Pronajem?
Vlytvoreni zivotaschopného produktu/sluzby?
¢ Mam cenovy odhad jednotlivych polozek? Kolik?

7. Konkurenéni vyhoda

e Co meé odlisuje od konkurence? Proc¢ bych to mel/a délat zrovna ja?
e Jake jsou bariéery vstupu konkurence na trh?



